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Valkommen till Rimaster

Rimaster ir en ledande leverantor av
elsystem, kablage, elskép, elektronik och
hytter f6r specialfordon och industriella
system.

Vi dr en global koncern med ursprung
och huvudkontor i Rimforsa, Sverige.
Rimaster har idag mer 4n 1400 anstillda
verksamma i tio foretag virlden over.

Vi har organisation for forsiljning,
design, utveckling och produktion i
Sverige, Polen, Belgien, Frankrike,
Tyskland, Kina och Serbien.

Welcome to our world of Simplicity.

Rimaster AB
Industrivigen 14
SE-590 44 RIMFORSA
+46 494 795 00
info@rimaster.com
WWW.rimaster.com
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Tomas Stalnert, tst@rimaster.com

Produktion: Effec
Bil Rimaster, dir inget annat anges.
Foto forstasidan: Jacob Meijer

Duarendel

av familjen

Ur askan i elden... s& fort pandemin bérjade
klinga av stilldes vi infor ndsta utmaning i
form av Rysslands invasion av Ukraina. Att

en redan kraftigt anstringd f6rsorjningskedja
utsitts for yteerligare pafrestningar innebir
forstds ate vi inom tillverkningsindustrin méter
fortsatta utmaningar — men frimst kretsar véra
tankar kring de som drabbas direkt av krigets
verkningar. Minniskor som férlorat sina kira,
hus och hem.

Att i ljuset av de senaste manadernas hindelser
stilla till med 40-arskalas och dka ut pa turné ir
inte sjilvklart. Men vi véljer att gora det ind3.
For aldrig tidigare i var historia har betydelsen av
Rimasterfamiljen varit s viktig. Under véren och
en bit in p& hdsten kommer vi, tillsammans med
véra kunder, att anordna events pd alla Rimasters
produktionsenheter. P4 temat "Masters of Simpli-
city” kommer vi att sammanfatta vért erbjudande
med High Mix, Low Volume, global tillginglighet, personalens vike for var
utveckling och ett nira kundfokus.

Nir vi talar om Rimasterfamiljen sd menar vi inte bara oss sjilva. Rimaster
ir ett familjeféretag, men under de 40 ar som vi har utvecklats har familjen
vuxit till att omfatta dven vira kunder och leverantdrer. Under de hir aren
har vi fatt fortroendet att vixa med vara kunder. Det innebir att vi i dag
driver en stabil, innovativ och fortsatt entreprendrsdriven verksamhet med
kapaciteten och engagemanget att hjilpa bade véira befintliga kunder och
nya. Till oss kan du komma med de smé volymerna. Tillvixtresan gor vi
tillsammans. I Rimasterfamiljen tar vi hand om varandra, och det r extra
viktigt i tider som dessa.

Tomas Stélnert, CEO, Rimaster Group
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Med mer dn 90 ars erfarenhet 4r Mathieu
en av marknadens ledande aktérer inom
gaturenhéllning. Mathieu 4r den enda
franska tillverkaren av gatsopare men ir
globalt vilrenommerat genom ett starkt
nitverk av certifierade  Aterforsiljare.
Genom éterforsiljarna sikerstills ocksd att
kunderna, bland annat inom offentlig for-
valtning, fir en nira och trygg leverans nir
det giller kompetens och service, forklarar
inképschef Francois Talbot.

Mathieu erbjuder ett brett utbud av
kompakta och innovativa sopmaskiner och
med hog prestanda for bittre produktivitet.
Ett komplett sortimentet gor att kunden
kan hitta [osningar som dr skriddarsydda
for de olika renhdllningsuppgifter som
finns i organisationen. Maskinerna som
Mathieu tillverkar ir kompakta med en
hég grad av teknisk komplexitet och ir
utvecklade for att jobba i mycket krivande
miljéer med damm, vatten och vibrationer.

En del av Fayat Group
Sedan 1999 har Mathieu varit en del

sjilvstindiga foretag som har strukturerats
i sju avdelningar: byggverksamhet och
offentliga arbeten, stdlarbeten, elektricitet,
elektronik och IT, vigutrustning, materi-
alhantering, lyftutrustning och tryckkirl.

Mathieu ingér i divisionen fér vigut-
rustning och har sedan 2017 varit en del
av den affirsenhet som kallas fér FAYAT
Environmental Solutions, och som iven
omfattar gatsopmaskintillverkarna RAVO
och Scarab. Med gemensamma resurser
etbjuder de ett brett utbud av gatso-
pare i alla segment; fran extremt sma och
kompakta maskiner till mellanstora och
lastbilsmonterade maskiner.

"Personligen upplever jag att Mathieu
ar ett vildigt méinskligt foretag, dir vi som
ingdende i en stor fransk familjeigd koncern
har lyckats bevara var familjira anda och
sammanhéllning. Vi har en bra laganda och
jobbar tillsammans for att vara en attraktiv
akedr dven i framtiden. Vi stdr for innovativa

och tekniske tillférlitliga maskiner som har

: 'no;da, kundcr och anvanda-rc ]ag tycker det

av FAYAT Group, en fransk familjeigd‘.l
koncern bestdende av ett nitverk med 205

r rolige att fa arbeta med Mathieu och vara
kolleger i FAYAT Environmental Solutions
Group: tillsammans 4r vi verkligen en
global partner med ett komplett utbud av
sopmaskinlosningar som klarar vardagens
alla utmanipgar”, siger Francois Talbot.

Globala férdelar

Mathieu har samarbetat med Rimaster i
fem ar nu, och idag tillverkar Rimaster flera
olika kablage som har utvecklats for foreta-
gets behov, huvudsakligen kommer de frin
Rimaster Polen. Leveranserna omfattar allt
frén de allra enklaste till de mest komplexa
konfigurationerna med fler &n 700 kablar,
vilket gor dem till maskinens strategiska
hjirta ur et elekeriskt perspektiv.

”Vivill haleverantdrer med kapaciteten att
uppfylla vara behov bide vad giller kvantitet
och kvalitet. Vi haller dven pd att utveckla
var inkdpsstrategi med leverantérer som kan
leverera till FAYAT Groups verksamhet pa
flera platser”, siger Francois Talbot.

”Vi samarbetar med Rimaster for att
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hitta de bista tekniska losningarna och for

att méta problem och stérningar i leveran-
skedjan. Det hir dr ocksa fordelen med att
ha en global leverantér med ett nitverk av
komponentleverantdrer och expertis. Vira
kommersiella och tekniska samarbetspart-
ners 4r nyckeln till framging och ir resurser
som vi forlitar oss pd, med Rimasters
produktionssiter som ett viktigt mellanled.

Okad tvirfunktionalitet
Haillbarhet och energieffektivitet stdr pd
den globala dagordningen. Och Mathieu
har, med tanke péd foretagets ambitioner
inom miljosektorn, valt en tydlig vig.
“Eftersom vi arbetar enligt devisen
“Taking care of a clean future” s idr hall-
barhetsfragan naturligtvis nigot som enga-
gerar oss mycket. FAYAT Environmental
Solutions strivar efter att vara kundens
partner pd vigen mot nollemission och
dirfér dr hallbar upphandling 4dven nagot
som vi kommer att inkludera i vir inkops-
strategi”, forklarar Francois Talbot.

I utvecklingen av en helt ny helelektrisk

maskin har ddrfér Rimaster varit en viktig
samarbetspartner.

"Utvecklingen av den nya elektriska
maskinen har omfattat nya komponenter
och anslutningar pi vira nya kablage.
Och vi har bestimt oss for att ligga ut
hela kablaget pd Rimaster eftersom vi ir
sikra pd man bide kan ansvara bide for
komponenterna och for tillverkningen. Vir
strategi ar att 6ka tvirfunktionaliteten och
globalisera véra inkop. Difér dr Rimaster
forstahandsvalet for oss pd Mathieu.”

Noll stérningar, noll utslipp

Med 6dmjukhet f6r utmaningen som det inne-
bir att bidra till en mer hallbar virld kommer
Mathieu att fortsitta produktutveckla.

”Vi dr inte nédvindigtvis forst, men
det finns en stor efterfrigan pd maskiner
som fungerar utan att stora eller orsaka
utslipp”, siger Francois Talbot.

Vi tillverkar kompakta sma maskiner
som arbetar i stadskirnor och nirmiljder,
och i takt med att allt fler kommuner foljer
nya direktiv och standards sa vill de ha fler

méjligheter. Vi kan bidra till marknaden
med maskiner for gatsopning och -tvitt
som uppfyller kundens forvintningar dven
nir de ir helektriska. Maskinerna forlorar
inte i effektivitet och har en god f6rsorj-
ningsgrad som bygger pa kapacitet frin tvd
batterier. P4 det sittet kan vi mota kraven
pa energieffektivitet och ett bra arbetsresul-
tat. Sedan ska vi inte glomma att "Made in
France” ir en kvalitetsstimpel for kunskap
och innovation.”

I det hir arbetet har Rimaster méjlighet
act vara en strategiskt viktig partner:

“Hur framtidens samarbete ser ut beror
forstds vilken framgéng vi uppnér i forsilj-
ningen av eldrivna renhallningsmaskiner.
Baserat pa vér erfarenhet av helhetsatagan-
den omprévar vi var inkopsstrategi och det
kan dirmed finnas andra méjligheter for
Rimaster att stirka vir kommersiella rela-
tion. Darfor forvintar jag mig att Rimaster
ir ett foredome nir det giller leveranser
och kvalitet pi de nya kablage som ska
levereras till oss inom kort.”
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MASTER OF SIMPLICITY

rimaster

Master of simplicity

Rimaster pa turné!

| ar fyller Rimaster 40 ar. Det har varit en spannande resa dar vi har fatt
formanen att utvecklas tilsammans med vara kunder och staka ut nya mal.
Nu bérjar vi ndsta etapp pa resan. Koncernchef Tomas Stalnert berattar.

Vad ir ”Master of Simplicity”?

"Master of Simplicity” sammanfattar
virt erbjudande som systemleverantor
med fokus pd helhetslosningar. Atc vi
har ett brett erbjudande med mekanik,
kablage, skap och elektronik som l8ser
kundens behov pd ett rake, enkelt och
okomplicerat sitt. Under dret kommer
vi ate gora en turné dir vi besoker
Rimasters alla enheter runtom i virlden
och kraftsamlar infor framtiden. Med
oss har vi ocksé vara kunder, bland annat
Huddig,
Kalmar, Jungheinrich och Atlas Copco

Oilquick, Toyota, Epiroc,
som kommer att visa produkter och
beritta for vira medarbetare om hur de
ser pa samarbetet med Rimaster. Det hir
hirlige atc dntligen fa criffas igen efter
pandemin och vi pd Rimaster ser mer in
nagonsin mervirdet i att jobba nira sina

kunder!

Hur ser framtiden ut?

Vi kommer att fortsitta att utveckla vart

erbjudande i vir nisch High Mix, Low
Volume, i en virld dir vi ser att vi vart
fokus ir i det nirmaste unikt, och dir fa
andra leverantorer kan erbjuda system-
16sningar for maskiner och fordon i smé
serier. Som kund hos oss ska du kinna
att det dr okej med sm4 serier. Det spelar
ingen roll om du bara gér 50 maskiner
om aret — du ska alltid kiinna dig prior-
iterad och fi kompetensen, servicen och
engagemanget som du behover. Nirhet,
global tillginglighet, systemlosningar
och integration ir nyckelord 4ven i
framtiden. Och som alltid, ju tuffare och
skitigare miljder dina produkter utsitts

for, desto roligare tycker vi!

Vad krivs for att Rimaster ska kunna
hilla det loftet?

Forst och frimst ska vi vara ridda om
vira medarbetare — deras kunskap och
engagemang ir nyckeln. Vi kommer
ocksé jobba med att bygga vidare pi en

attraktiv kostnads- och servicestruktur,

"Under aret kommer
vi att gora en turné
dar vi besdker
Rimasters alla enheter
runtom i varlden

och kraftsamlar infor
framtiden’

tillsammans med véra underleverantorer
och inom viér egen verksamhet. Ett annat
exempel dr virt MRP-system som vi dr
i processen att uppgradera till nista ver-
sion. Alla véra bolag har sedan en lingre
tid ocksd gemensamma artikelnummer;
detta gor att vi har hdg transparens
mellan vira enheter och en mojlighet att
forhandla med vira leverantorer pa en

global volym.

Turnéplan

Vecka 18 Séderhamn
Vecka 19 Rimforsa

Vecka 22 Serbien, Paracin
Vecka 26 Polen, Czaplinek
Vecka 40 Kina, Ningbo

g rimaster
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HISTORIA

Familjen som vaxte -
historien om Rimaster

Att vara ndra kunden, lyssna pa kunden och utvecklas med kunden. Sa
enkelt, och svart, ar det att bygga ett globalt féretag. Rimaster ar historien
om familjen som bara fortsatter att vaxa.

Pappa Sigge, Per, farbror David, Jan-Olof och faster Maja. Per Carlsson Jan-Olof Carlsson

Historiska hojdpunkter (och utmaningarn)

T AERY

1982 19851099 i

Rimaster grundes av Jan-Olof Carlsson och Rimaster tar 6ver hela Ericssons kablageavdelning, vilket innebar
strax dar efter kom hans bror Per in som dela- att man valjer att helt avveckla mekanikdelen och bérjar fokusera
gare. Per har sedan dess drivit bolaget vidare. helt pa elektronik och kablage. Under de har aren fungerar
Foretagets fokus vid starten ar tillverkning av Rimaster som ett bemanningsforetag - langt innan begreppet
vedkapar. Verksamheten utvecklas snart med ar fott. BT (idag Toyota Material Handling) kommer in som kund
utveckling och tillverkning av andra mekaniska under den har perioden - en relation som fortfararande ar stark.
delar som skap och verktygsvagnar.

Rimaster inleder ett samarbete med
Ericsson som har svart att bemanna

sin produktion. Samarbetet utvecklas

med saval produktion och bemanning.
Samtidigt kommer Electrolux in som kund.

1983

rimaster




Nir Per Carlsson bérjade tillverka ved-
klyvar hemma i Rimforsa 1982, hade
han inte kunnat tinka sig att han 40 ir
senare skulle vara 4dgare till ett interna-
tionellt foretag med miljardomsittning
och mer dn 1400 medarbetare.

Vedklyvarna kom snart att ersittas
med kablage.

—Det som var avgdrande fér var
utveckling och det som har priglat oss,
var det samarbete som vi inledde med
Ericsson i mitten av 1980-talet. Erics-
son hade tillverkning i Linképing men
klarade inte av bemanningen. Vi gick
in med personal och fungerade under
en period som ett bemanningsforetag
— en foreteelse som inte fanns di. Det
slutade med att vi tog over hela Ericssons
kablagetillverkning, berittar Per Carls-
son som innu i dag ir huvudigare och
styrelseordforande i Rimaster.

Rimaster vixte si det knakade. Men
sa kom IT-krisen, och Ericsson valde att
flytta hela produktionen utomlands. P
bara nigot ar forsvann alla uppdrag frin
Rimforsa.

—Aren med Ericsson trinade oss i

kundfokus och att mota kundens behov.

"En av Rimasters stora
styrkor ar att vi ar bra
pa att gasa och bromsa.
Det tror jag har varit en
framgangsfaktor i var
utveckling'

Pernilla Norman, vice vd Rimaster

De lirde oss ocksa att man inte bér ligga
alladggenienkorg. Vifick helt enkelt siitta
oss ner och fundera pd hur vi skulle 6ver-
leva och skaffa oss nya jobb, vilka vi ville

jobba med i framtiden, minns Per Carlsson.

Stort yrkeskunnande

Men Rimaster 6verlevde, inte minst tack
vare engagerade medarbetare som genast
borjade ringa runt och silja. Rimaster 4r
helt enkelt inte ett familjeforetag — utan
en familj.

—Véra medarbetare har varit var allra
viktigaste framgingsfaktor, siger Linda
Kajelm, dotter till Per Carlsson och en av
fyra deldgare i Rimaster.

—Vir verksamhet bygger pi en hog

grad av manuellt arbete. Det kan ta flera

20042006 =

Rimaster startar produktion i Polen, delvis pa
6nskemal av BT. Atlas Copco kommer in som ny
kund och nu tar resonemanget om global narvaro
fart pa allvar, bland annat med en férstudie om
etablering i Kina. Rimaster Development bildas
genom forvarv av Electrosystem i S6derhamn.

Lagkonjunkturen och Ericssons flytt av produktion
utomlands drabbar Rimaster hart. Verksamheten
overlever omstallningen tack vare stark ekonomi

Rimaster startar

Kina.

och ett stort engagemang fran medarbetarna.

ar att bli sjilvgiende pa de mer komplexa
produkterna och vi har hég respekt for
véra operatdrer, som det av forklarliga
skal 4r vildigt vikeige for oss att behalla.
Dirfor jobbar vi lika mycket med vér £5-
retagskultur som med affdrsutveckling.
Vi vill ha ett ppet klimat med stor del-
aktighet, siger Linda Kajelm som hoppas
att foretagets betydelse for lokalsamhil-
let 4r ndgot som Rimaster har tagit med
sig fran Rimforsa ut till gruppens andra

enheter runtom i virlden.

Vixte med kunderna

2003 kom Jan-Olof Andersson in som vd
och deldgare. I dag dr han vice styrelse-
ordférande.

—Aren med Ericsson hade inneburit att
Rimaster hade kapital nog att klara den
hir extrema situationen. Det kostade
massor men foretaget hade méjlighet
till den stilltid som behovdes, resonerar
Jan-Olof Andersson.

Under Jan-Olofs ledning bérjade
arbetet med att mejsla ut den nya kund-
fokuserade strategin som fokuserade pé

enkelhet och nirhet — dven globalt.

produktion i Ningbo,

20002003 2007

rimaster




HISTORIA

—Att fi vara underleverantorer till si

kravstillande kunder som vira ir en

férman. De ir globala exportforetag och

det dr deras behov som har utvecklat
Rimaster i minga stycken och som har
hjilpt oss att bygga den position som vi
har i dag. Var koncernstruktur har till
storsta delen byggts pa organisk tillvixt
men ocksd genom forvirv, uppstarter
i olika linder, baserat pa vira kunders

behov. Vira bolag i Europa och Kina 4r

alla ett resultat av detta.

Flexibelt och anpassningsbart
Parallellt har Rimaster rustat sig for
framtiden.

—Vi har jobbat aktivt med att bygga in
ett flexibelt tinkande och sikerstilla var
egen utveckling for act mota framtidens krav.
Virt samarbete med olika universitet och
ldrosdten dr ett exempel pa det. Att vara
ett adaptivt foretag har stace hogt upp pé
vir agenda, siger Jan-Olof Andersson
och nimner forvirvet av Elektrosystem

i Séderhamn som en av de viktiga

strategiska pusselbitarna for Rimasters
utveckling till systemleverantor.

En av dem som kom in i Rimaster i
samband med Séderhamnsférvirvet var
Pernilla Norman, som i dag ir vice vd for
koncernen.

—Rimaster ir ett litet foretag som har
vuxit till nigot stort tack vare sina grund-
virderingar. Act vi fortfarande styrs, och
beter oss, som ett litet kundnira féretag
och inte som en global koncern tror jag

ir en framgangsfaktor.

...Historiska hojdpunkter (och utmaningarn)

2010-2012 2016

Rimaster BeNeLux bildas. Rimaster Ningbo
Produktionslokalerna utékas i Kina flyttar

i Polen och Kina. och utdkar sina
produktionslokaler.

Rimaster France
bildas.

2013

@ rimaster



Kunden en del av familjen

"Allt vi gbr bygger pa
arlighet och sunt fornuft.
Om vi ser att kunden
skulle kunna goéra nagot
battre sa berattar vi

det - det brukar vara
uppskattat.”

Dagens vd for koncernen, Tomas Stal-
nert, som har jobbat med Rimaster sedan
2009, ser Rimasters entreprendriella
kraft, modet att viga satsa och 6dmjuk-
heten att lyssna och lira av kunderna som
organisationens styrka.

—Istillet for att ligga tid pa att dka pa
missor och silja sd dker vi istillet ur till
véra kunder och har regelbundna strate-
gimdten dir vi lyssnar in kundens behov.

Per Carlsson,

huvudagare och styrelseordférande Vad kan Rimaster gora for att bidra till

implicity  Proximity Global

2019

Rimaster etablerar .
produktion i Serbien. HJE
Rimaster i Rimforsa &

bygger ut. =

Rimaster Polen vaxer kraftigt med
kapacitetsbrist som foljd - vilket leder
till vidare investeringar i verksamheten.

| |

Rimaster Developments lokaler i S6der- _’.-: ,:' .9'.‘_—:‘"
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Mechanics utdkar sina lokaler i Horn.

20172018

HISTORIA

kundens tillvixt? Vara investeringar i
braiding, overmolding och andra proces-
ser har varit direkta resultat av de hir dia-
logerna. Som kund hos oss ska du kinna
trygghet i att vi erbjuder ett langsiktigt
och engagerat partnerskap. Du behéver
inte tillhéra de stora bolagen eller erbjuda
oss en jitteaffdr. Vi dr sd trygga i det vi
gor att vi kan ta in ett litet kablage och
vixa med affdren. Som kund ir du en del

av familjen!

- 2021

Rimaster
[ passerar en
| i "
—_— miljard kronor
i omsattning.
|

Rimaster Serbien
inviger sin nya
produktions-
anlaggning i
Paracin.

2020
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Vredo utvecklar och tillverkar jordbruks-
maskiner med fokus pi markforbttring och
irkindaforsinahdgpresterandelosningar
for godselspridning och saddteknik. Under
vérsisongen kan man se maskinerna i de
typiska Vredo-firgernajobbaute pafilten,
runtom i virlden. Familjeforetaget Vredo
har en stark forankring i jordbrukstradi-
tionen och forvaltar sitt arv med omsorg;
utveckling och  produktion finns
fortfarande kvar i den nederlindska byn

Dodewaard dir allt en ging startade.

Med fétterna i myllan

Foretagets historia gir tillbaka till 1947
nir bondsonen deVree bestimde sig for
att starta en egen firma inom maskinue
veckling. De tunga lerjordarna i omradet
krivde

ofta  specialanpassningar  av

jordbruksmaskiner och det var hir som

deVree sig méjligheten att specialisera sig.
Med tiden utvecklades verksamheten frin
maskinanpassning till nyutveckling av
maskiner och Vredo blev ett fullfjadrat tek-
nikforetag med egen produktion. Idag sker
utveckling och produktion fortfarande i
Dodewaard och foretaget har fler an 140
anstillda, forklarar Pieter Overbeek, som
ir el- och mjukvaruingenjor pa Vredo:
”Ett Vredo-fordon med sjélv{orsorjande
framdrivning dr byggt for att motsvara
myckethogakvalitetskrav och kinnetecknas
av overldgset plattform och chassi, en bra
viktbalans och fyrhjulsdrift. Vart sam-
arbete med Rimaster syftar till att gora
upplevelsen annu béttre med hjilp av smarta

och effektiva, hogkvalitativa l6sningar.”

Ett &rs provperiod

Froet till samarbetet mellan Vredo och

Rimaster siddes pd Agritechnica-missan
i november 2019 nir Rimasters tekniska
forsiljningschef Bart Maes stannade till i
Vredo-teamets monter.

”Vihade ettbrasamtal som ledde till ett
motedirjagforeslog nagra potentiella tek-
niska och ekonomiska forbittringar for
kablagen som anvindesien av Vredos ma-
skiner. Lite senare stannade vi ocksa till
hos Vredo med vir Rimaster-trailer forate
visaproduktprovoch presenteraviraolika
produktionstekniker”, berdttar Bart Maes.

De foreslagna dndringarna genomfordes
forst pa ett fatal mindre kablage for ett drs
utvirdering. Losningarna visade sig fung-
era mycket bra, bekriftar Pieter Overbeck:

’Rimasters 18sningar uppfyllde véra
forvintningar och i bérjan av 2021 lanse-
rade vi vért forsta utvecklingsprojeke for ett
komplett fordon med projektnamnet P10”.




Avsikten var att utveckla en plattform
som kunde ersitta tvd befintliga typer
av chassin. Nir det gillde sjilva hytten
ville Vredo ha en I8sning som kunde
fungera som en mangsidig plug-and-
play-plattform som kunde anvindas for
alla framtida chassin.

”Vi ville centralisera flera komponen-
ter for att skapa en plattform som var
enklare for oss att underhélla samtidigt
som det gick att addera nya virden och
okad enkelhet for kunden — till exempel

i samband med extrautrustning.”

En helt ny maskin

Rimaster tog fram en helt ny l6sning
som omfattar ett centraliserat strom-
kretskort och en uppsittning logiska
baskablage med olika alternativ. som

matchar siljklara konfigurationer. Under

utvecklingsprojektet hade Bart Maes och

Pieter Overbeek daglig kontake.

Det var en tuff uppgift att utforma en
maskinplattform under ett pandemidr.
Att vilja komponenter och fé in dem pa
ett bra sdte i tidplanen var verkligen en
utmaning’, erkdnner Bart Maes:

"Men fér mig och det globala teamet
var det viktigt att bevisa att virc High
Mix Low Volume-erbjudande dven giller
dven nir tiderna dr svira. Med hart arbete
och ett stort engagemang fran bada sidor
klarade vi att tillverka tvd prototyper som
levererades till sina nya dgare i tid!”

Nir du ldser det hir arbetar de tva helt
nya VT5536-maskinerna hart for att visa
vad de kan i ett tufft kundtest. Viren
2024 finns maskinen i serieproduktion
(0-serien levereras i februari 2023) och

levereras under namnet VT5536.

KUNDCASE: VREDO

Nytt projekt pa ging
Enligt Pieter Overbeek har projektet
varit en inspirerande upplevelse.

”Jag dlskar att arbeta med Bart eftersom
han 4r motiverad och har vildigt mycket
kunskap om jordbruksmaskiner. Den
storsta utmaningen med det hir projektet
var centraliseringen av  kretskortens
huvudfunktionalitet. Det enkla plug-and-
play-systemet som han tog fram sparar
verkligen mycket tid och arbete.”

“Rimaster har visat att de kan leverera
riktigt bra l6sningar bade i utveckling och
i produktion. De har levererat god kvalitet
och tillhandahéllit nédvindig informa-
tion under pandemiutmaningen. Det
kinns vildigt tryggt att veta att de har
goda kvalitetsrutiner och artt alla kablage
testas och godkinns enligt standard.”
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LOBALA MALEN

2
W forhallbar utveckling

VARA HALLBARHETSMAL

Sa jobbar vi med
FNs hallbarhetsmal

For oss pa Rimaster ar det en

sjalvklarhet att verka for 6kad hallbarhet, saval

ekologiskt som ekonomiskt och socialt. Vi har valt att jobba med FNs globala
hallbarhetsmal eftersom det ar ett arbetssatt som ar valkant av kunder,
medarbetare och dvriga intressenter - och som ar litt att skapa en dialog kring.

Vi bryr oss om vira

GODHALSA OCH
VALBEFINNANDE

anstilldas hilsa och
vilmdende. Vi
genomfor skyddsron-
der & skyddskom-

mittémoten for att

4

eliminera risker sd lingt det ir mojligt.
Vi har olika personalaktiviteter och vi
har ett virdegrundsarbete dir 6msesidig
respekt dr det centrala.

GODUTBILONING Vi vill att vdra
FOR ALLA anstillda skall ha en

F individuell utveckling
|!!| ' genom intern och
extern utbildning. Vi

samarbetar ocksid med

universitet och forskare for att hinga
med i utvecklingen.

Vi baserar var
uppférandekod (Code
of Conduct) pa FN:s
10 globala principer

5 JAMSTALLDHET

och gor ingen skillnad

mellan individer baserat
pa koén, nationalitet eller sexuell liggning.

o Rimaster AB, Industriviigen 14 | 590 44 Rimforsa, Sweden | +46 494 795 00 | info@rimaster.com

Rimaster

Cab & Mechanics
Industrigatan 1

590 42 Horn

Sweden

Rimaster
Development
Bréksmyravagen 31
826 40 Soderhamn
Sweden

Rimaster
Electrosystem
Industrivagen 14
590 44 Rimforsa
Sweden Poland
Ulf Almén

+46 705 173 309
ual@rimaster.com

Andreas Kronstrom
+46 705 658 904
akr@rimaster.com
Patrik Andwester
+46 703 991 448
pan@rimaster.com

Conny Nystrom
+4670 517 33 04
cny@rimaster.com
Johan Lundh

+46 72 6010066
sejlu@rimaster.com

Rimaster
Poland

Ul. Kolejowa 4
78-550 Czaplinek

Hubert Walachowski
+48 602 315 843
plhwa@rimaster.com

Vi arbetar 16pande

RENT VATTEN OCH
SANITETFOR ALLA

med att effektivisera
vér energianvindning
pa vara produktions-
enheter och foljer
I6pande utvecklingen
och beslutar om kommande atgirder.

En sjilvklarhet for
oss, vi ska folja de

ANSTANDIGA
ARBETSVILLKOR
0OCH EKONOMISK

Tw
4l

lagar och forord-
ningar som foreligger
i de linder vi verkar.

T IS Viarbetar 16pande

INNOVATIONER OCH
INFRASTRUKTUR

o

verksamhet och begrinsa virt resande

med att begrinsa
vér miljopaverkan
genom att anvinda
godkinda material
och kemikalier i var

Vi arbetar f6r en

genom att anvinda oss av videométen.
HALLBAR
KONSUMTION OCH

12 PRODUKTION

QO

cirkulir ekonomi
genom att atervinna
sa mycket som mojligt
i var verksamhet.

Rimaster
Benelux
Halstraat 41

Rimaster

France

Actipark Bat D

662 Rue des Jonchéres
69730 Genay

France

Belgium

Julien Fambrini
+33 624 340 049
jfa@rimaster.com

3550 Heusden-Zolder

Jean-Pierre Vanheel
+32 470670130
jva@rimaster.com

Virt viktigaste arbete

1 BEKAMPA KLIMAT-

FORANDRINGARNA

3 2

reducera CO, utslipp sé viljer vi fordon

inom detta omrade ir
att hélla kontroll och
reducera energi-
forbrukningen sa
mycket vi kan. For att

och transporter som bidrar till detta och
vi anvinder videomdten for att reducera

resandet.
1 FREDLIGAOCH Vir uppforandekod
INKLUDERANDE (Code of Conduct)

SAMHALLEN

forbjuder korruption
och mutor i alla

Yy,

former. Vi har en
visselblisarfunktion
dir alla anonymt kan rapportera ev.
brott mot detta.

www.rimaster.com

Rimaster
Serbien
Glavicki put b.b.
35250 Paracin
Serbia

Rimaster

Ningbo

Building 7#, No.1188,
Zhongguan Road,
Zhenhai Economic
Development Zone,
Ningbo city 315221, Milan Pavlica
Zhejiang Province, +381 64 659 64 95
China [BUE@nENC]

Rimaster
Germany

Jorg Hagmaier
+49 151 12427570
dejha@rimaster.com

Yong Shen
+86 188 580 114 86
ysh@rimaster.com

Rimaster ar en ledande leverantor av elsystem, kablage, elskép, elektronik och hytter for specialfordon och industriella system.




