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Valkommen till Rimaster

Rimaster ir en ledande leverantor av
elsystem, kablage, elskép, elektronik och
hytter for specialfordon och industriella
system.

Vi dr en global koncern med ursprung
och huvudkontor i Rimforsa, Sverige.
Rimaster har idag mer 4n 1400 anstillda
verksamma i tio foretag virlden Gver.

Vi har en organisation for forsiljning,
design, utveckling och produktion i
Sverige, Polen, Belgien, Frankrike,
Tyskland, Kina och Serbien.

Welcome to our world of Simplicity.

Rimaster AB
Industrivigen 14
SE-590 44 RIMFORSA
+46 494 795 00
info@rimaster.com
Www.rimaster.com

ANSVARIG UTGIVARE

Tomas Stalnert, tst@rimaster.com

Produktion: Effect Reklambyrd

imaster, ddr inget annat anges.

stabilitet - och
framatanda!

Langsiktighet,

Hur behiller man lugnet i en orolig omvirld?
Och hur kan man fokusera pa utveckling nir
man inte har en aning om hur morgondagen

ser ut? Om det 4r nigot som de senaste arens
turbulens med pandemi, krig, inflation och energi-
kris har lirt oss, s3 dr det hur viktigt det 4r att ha
en stabil och ldngsiktig verksamhet med sunda
finanser. Rimaster har en ldng tradition av att
investera i kapacitet och kompetens for att kunna
erbjuda kunder och medarbetare trygghet nir hela
havet stormar. Det faktum att vi numera har
méjligheten att erbjuda egen tillverkning av éver-
gjutna kontakeer ir ett exempel pa hur vi kan bidra
till snabbare och sikrare leveranser for vira kunder.

Vi kommer att fortsitta pd den inslagna vigen och
arbeta for att skapa dnnu mer stabilitet i bolaget
for att kunna parera fortsatta svingningar i
marknaden. Den senaste tiden visar ocks3 att
den globala nirvaron ir fortsatt viktig for att mota
kunderna i de regioner som de verkar. Var kinesiska verksamhet ir fortsatt
viktig for internationella kunder. Just nu ger Kina oss ocksd méjligheten att
verka pa en marknad som inte dr drabbad av 6kande inflation och energi-
kostnader. I det hir numret kan du till exempel lisa om hur virt kinesiska
dotterbolag Rimaster Ningbo stottar globala Hyster Yale Group i sin expansion.

Langsiktighet, stabilitet och framétanda var ocksd det som priglade vir
jubileumsturné nir den rullade vidare ut i Europa. Att arbeta strategiskt

for att erbjuda en attrakeiv arbetsplats ir vart site att sikra kompetens och
tillgiinglighet gentemot kunderna. Det faktum att vira kunder ocks tar sig
tid act folja med oss ut pé sajterna, triffa vira medarbetare och ge sin syn pa
hur de tycker att Rimaster ska utvecklas, ser vi som en stor styrka.

Ett stort tack till alla i Rimasterfamiljen — medarbetare, kunder och
leverantdrer — for fortroendet!

Tomas Stélnert, CEO, Rimaster Group



KUNDCASE: OILQUICK

7 b
.Svenska varldssuccen OilQuick har pa
4 Rort tid gatt fran en smart ide. ett
il "marknadsledande snabbkopp% X

.- A .-;}) "\ system for entreprenadbranschen. =
0y Och Rimaster har funnits med nastan

i h % hela vagen.

! o/ SRimasters uttalade kundfokus har

*3 verkligen hjalpt oss pé Var tillvaxtresa,
sager QilQuicks inkapschef Per Brolin,

b

o

“ ,J :'_-

,"‘_1 .-L

-

et A s

- gravmaskiner™ -




KUNDCASE: OILQUICK

| en varld dar
maskintimmar ar
hardvaluta sparar
systemet bade tid
och pengar.”

OilQuick AB ir ett innovativt och
expansivt familjeféretag som utvecklar,
tillverkar och siljer fullautomatiska
snabbfistessystem for entreprenadma-
skiner som gravmaskiner, hjullastare,
kranar och gaffeltruckar. Pa 10 sekunder
kan hydrauliska redskap bytas direke
frén forarhytten. I en virld dir maskin-
timmar dr hardvaluta sparar systemet
bade tid och pengar, forklarar OilQuicks
inkopschef Per Brolin:

—Nir OilQuick lanserades pa mark-
naden var systemet en revolution for
grivmaskiner. En systemlosning som
i princip helt tar bort stilltiden pa din

maskin samtidigt som bytet blir sikrare
och mer miljévinligt.

Losningen har under ling tid haft ett
omfattande patent- och ménsterskydd
vilket har bidragit till att OilQuick har
kunnat fokusera pé utveckling och hog
kvalitet — i dag dr man ocksa marknads-
ledande i branschen. Huvudkontoret
ligger i Hudiksvall dir den mesta till-
verkningen sker. Tusentals OilQuick-
system har hittills levererats till kunder
i Norden, 6vriga Visteuropa och USA.
Exportandelen ir cirka 80%.

—Vi har valt att sjilva tillverka véira

produkter. Detta gor att vi kan kvalitets-

sikra och 4ga ledtider och pd s sitc bli
mer effektiva och konkurrenskraftiga.
Det generar dven ett bittre samarbete
med vir konstruktionsavdelning och
bittre mojlighet att utveckla vira pro-
dukter. Vi far kontroll &ver hela kedjan,
frin bestillning till levererad produkt.

Foljsamhet en framgangsfaktor
Samarbetet med nirliggande Rimaster
Development i Séderthamn bygger pa
samma filosofi.

Rimaster har levererat till OilQuick
sedan 2011 och det som bérjade med
kablage har i dag utvecklats till ett om-




fattande samarbete som forutom kablage
dven inkluderar elektronik och ett visst
utvecklingsarbete.

—OilQuick har ocks stottat oss i arbe-
tet med att utveckla vir produktion med
overgjutna detaljer — Rimasters sa kallade
rilnforced — koncept. Det gor att vi kan
erbjuda hég kvalitetssikring och korta
ledtiderna, férklarar Conny Nystrém som
ar key account pa Rimaster Development:

—Bland annat forsoker vise till acelager-
halla kiinsliga komponenter och har firdiga
artiklar liggande klara pa hyllan, s att vi
kan méta OilQuicks prognoser och gora

deras tillvaro sd besvirsfri som mojligt.

Klarar en stor variantflora

Att Rimaster kan agera snabbt och med
hog flexibilitet 4r avgdrande, betonar Per
Brolin.

—Eftersom vi jobbar med kundanpas-
sade produkter har vi korta ledtider och
en stor variantflora. Att Rimaster ir s
duktiga pé att hantera smd serier och finns
hir lokalt ser vi som en stor fordel. De har
allt i huset och ir duktiga pd service och
teknisk support samtidigt som de héller
en hog kvalitet i sin produktion. Vi upple-
ver att det finns en stor forstaelse for vart
sdtt att jobba. Vi far ocksa all den hjilp

vi behdver med prototyper, vi utvecklar ju
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hela tiden. Resan blir aldrig klar!

—De senaste dren har det blivit alle
mer elektronik i vdra produkter och da
ar det sjilvklart ett plus att Rimaster kan
bistd dven med kretskort. Att vi valde att
investera i Overgjutningsprocessen var
folid
hade

de  6nskemilen

en direkt

av att vi

och ir ett riktigt
bra exempel pi

partnerskap.

i
Per Brolin, OilQuick




MASTER OF SIMPLICITY
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Master of simplicity

Master of Simplicity
| Polen och Serbien!

Som en del av Rimasters 40-arsjubileum har var "Master of Simplicity Tour” rullat vidare
genom Europa. | Polen och Serbien fick vi ocksa sallskap av kunderna Atlas Copco och Toyota.
"Alla anstallda, oavsett deras position och plats, hade majligheten att lara kanna varandra
och kanna sig som en del av Rimasterfamilien’, sager Iwona Uszakiewicz, VD for Rimaster Polen.

“Master of Simplicity” sammanfattar har Master of Simplicity-turnén besokt utstillningsmontrar med information
vért erbjudande som en komplett Rimasters enheter runt om i virlden om hur produkterna vi producerar
systemleverantor dir vi ticker in och erbjudit vara anstillda att triffa anvinds, samt majligheter att lira sig
kablage, skép, teknik och elektronik dgare, representanter for styrelsen - om Rimaster-gruppens breda utbud
som l6ser kundens behov pi ett enkelt och kunder. och intressanta fakta frdn vira olika
och okomplicerat sitt. Under dret sa P4 evenemanget visades ocksd produktionsomraden.

Bilder fran Polen
Scanna QR-koden for
att se foton och filmer
fran eventet.




"Vi fick nagra
riktigt goda skratt
tillsammans’

”Avslappnad och meningsfull”
Enligt Iwona Uszakiewicz, VD for
Rimaster Polen, och Dragana Mitic,
som ir HR-chef f6r Rimaster Serbien,
har turnén skapat en ny era.

”Det har varit en viktig hindelse for
alla anstillda som fact mojligheten att
triffa dgarna och hogsta ledningen i Ri-
mastergruppen. Under dessa méten har
anstillda lart sig mer om historien och
dgarnas strategi”, siger Iwona Uszakie-
wicz: ”Jag upplevde en verkligt positiv
energi och atmosfir som indikerar att vi
alla dr Rimaster-familjen. Vi fick nagra
riktigt goda skratt tillsammans med Per
och Linda - den typen av skratt som

bara finns i exceptionella féretag som

Rimaster.”

Samma positiva erfarenhet delas av
de anstillda pd Rimaster Serbien, siger
Dragana Mitic: ”Vi har pratat mycket
om sjilva evenemanget och hur vi nu
kidnner oss innu nirmare foretaget och
familjen Rimaster. Vira medarbetare
sager att de har facc djupare insikeer i
Rimasters verksamhet och de principer
som de bygger pa. Mitt intryck ir att
det var en vildigt avslappnad men

meningsfull ssammankomst.”

En stor familj
Att bygga laganda och arbetsgivarva-
rumirke ir naturligtvis ett vikeigt sice
att sikra kompetens for framtiden,
konstaterar Dragana Mitic:
”Budskapet med evenemanget var
att vi alla 4r en del av en stor familj och
detta bidrar till trygghet och 6msesidig
respekt. Att odla virderingar som pa

ndgot sitt ir nira och inneboende for

MASTER OF SIMPLICITY

varje person tror jag gor oss vildigt
attraktiva for arbetssokanden. Enkelhet
och transparens ir ocksd nigot som
skiljer oss frin mingden.”

Enligt Iwona Uszakiewicz var Master
of Simplicity-evenemanget ett bra sitt
att bekrifta den lokala HR-strategin: "I

Foto: Rimaster

Polen arbetar vi med en kompetensma-
tris, vi uppmuntrar anstéllda att utéka
den, bade genom att lira av varandra,
men dven genom intern eller extern
utbildning.

Inom vara produktionsomriden har
vi ett TW1I-program som vi engagerar
vira medarbetare i.

Nya medarbetare utbildas av fast
utbildningspersonal. Vi férsoker ocksé
forbittra kompetensen i hela féretaget
med stindig kompetensutveckling inom
olika delar. Statistiken visar tydliga

effekter av vira insatser."
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Bilder fran Serbien
Scanna QR-koden for
att se foton och filmer
fran eventet.

S SRR T8 rimaster

Master of simplicity




Ur kundens perspektiv
Att kunder som Atlas Copco och Toyota
deltog i evenemanget var ett bevis pa att
idén med Rimaster-familjen existerar
dven for vara kunder.

"Besoket av Atlas Copcos vice VD
for inkop, Tivi Huygen, var en stora
ira for oss. En viktig gest som visar att
vi dr en viktig afFirspartner till Atlas
Copco. Det var trevligt att se att bida
foretagen har vildigt lika forvintningar
pa framtiden, liknande strategier men
samtidigt har stora utmaningar. Jag sig
hur de anstillda lyssnade pé talet, en
kunds rést. Det var ett viktigt 6gonblick
for oss alla”, siger Iwona Uszakiewicz.

Fér Rimaster Serbien ir Toyota

en nira kund och partner, forklarar
Dragana Mitic: ”En 8ppen relation
med bide individer och kunder inger

fortroende, vilket 4r en av forutsitt-

ningarna for alla typer av relationer. Ett

direkt och lite personligt férhillnings-
satt till varje individ 4r nigot som

vi forsoker behilla. S& ndr man ser
anstringningarna som en kund gjort for
att komma och vara en del av ett sddant
hir evenemang, 4r det tydligt vilken typ
av 6msesidig respekt det dr. For oss som
ett relativt 'ungt’ foretag, var det vildigt
viktigt att héra kundens perspektiv pa
ett helt annat sitt och fa en chans att

utvecklas tillsammans med kunderna.”

MASTER OF SIMPLICITY

"Att bygga laganda
och arbetsgivar-
varumarke ar
naturligtvis ett
viktigt satt att
sakra kompetens
for framtiden’

Witam®*, Tivi Huygen, vice VD for
inkop pa Atlas Copco!

Vad ar ditt forhallande till Rimaster?

"Rimaster ar var primara globala leverantér av komplexa
kablage. De hjalper oss att designa komponenter, servar
0ss med snabba prototyper och hjalper oss att begransa
risken for var verksamhet genom att aktivt sakerstalla
tillgangen av elektroniska komponenter.”

Hur upplevde du evenemanget?

"Mycket intressant, det gav mig en mycket battre dverblick
over Rimastergruppens kompletta produktsortiment och
kapacitet. Detta kommer i slutandan att hjalpa oss att
definiera vart framtida samarbete.

Ur kundsynpunkt, vilka fordelar ser du med
evenemanget Master of Simplicity?

"For oss sa gar fordelarna at bada riktningarna. A ena

sidan ger det oss som kund mer av en overblick dver
Rimastergruppens produktportfolj, men det ger oss

ocksa en plattform for att motivera de anstallda lokalt att
forhoppningsvis engagera sig i Atlas Copco som ett foretag,
och férsta vara behov och varderingar”

Varfor valde du att delta?

"Jag tror att partnerskap ar ett ord som kastas runt mycket,
men om Vi Vill bygga vidare tillsammans sa ar det ocksa
viktigt att det kommer fran bada hall. Det betyder att vara
forvantningar pa Rimaster ar hogt stallda, men ocksa att vi
behdver investera mer tid i var relation.”

*Halla dar, pa polska.

rimaster g



Generationsvaxling
| Rimaster-familjen

Som barn till Rimasters grundare, huvudagare och styrelseordférande
Per Carlsson har syskonen kablaget i blodet. Nu star Linda Kajelm och
Tobias Carlsson redo att ta Rimaster-familjen in i framtiden.
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Vad har ni gjort tidigare?

Tobias: Jag ir utbildad elektriker och har
jobbat pd Rimaster i olika produktions-
relaterade befattningar under tio, tolv
ir. Under den tiden var jag bland annat
uthyrd i omgingar till olika foretag,
och en manad som ldrare pd det lokala
gymnasiet i Kinda kommun. Den mesta
tiden 4dgnade jag 4t att bygga kablage till
BT —numera Toyota — men jag byggde
dven styrskdp och arbetade vid datidens
maskiner. Jag har ocksé under ndgra ér
kort buss, framféralle skolskjuts. I dag
ir jag anstilld pd en verkstad fér tyngre
fordon, dir jag ansvarar for en del av
administrationen.

Linda: Min resa ir precis den omvinda.
Om Tobias bérjade med att skaffa sig
yrkeserfarenhet inom Rimaster for
att sedan gd vidare till andra miljder
sd har jag gjort det omvinda. Jag har
under stérre delen av min karridr dgnat
mig at skola och omsorg, med fokus pé
minniskor med sirskilda behov. Nir jag
bérjade jobba i Rimaster for tio 4r sedan
och kunde se det hela med vuxna gon
Sppnade sig en helt ny virld, och med det
ett nytt sprak och andra fokusomraden
for mig. Om jag pastar att jag ir djupt
tekniskt kunnig skulle det vara att ta
i, men jag har upptickt att jag ir mer
intresserad av teknik och olika tekniska
16sningar, dn vad jag sjilv har forstace
tidigare. Nu nir vi gar in i nya roller i f5-
retaget s& tror vi att det dr en styrka att vi
bida har erfarenheter av verksamheten,
men frin olika faser i livet.

GENERATIONSSKIFTE

Hur ser ert engagemang i Rimaster ut
just nu?

Linda: Vir pappa, Per, idr fortfarande
en aktiv huvudigare. Och sa linge han
orkar och vill detta, si kommer vi att
vara engagerade pa den nivd vi ir idag.
Vi kanske inte alltid syns s& mycket
utdt, men virt engagemang mirks om
inte annat i styrelserummet. D4 jag ir
intresserad och engagerad i minniskor
och deras kapacitet, ir det i HR-delarna
som jag tror att jag gor tydligast avtryck.
Dagligdags arbetar jag projektbaserat pa
koncernnivd och finns till hands dir jag
behévs bist, just dir och da.

Tobias: Jag ir i en annan fas i livet med
barn som ir yngre, sd just nu har jag
valt att inte vara operativ. Som deligare
och styrelseledamot ir jag forstds djupt
engagerad i Rimasters framtid. Precis
som Linda var inne pa, s& tycker jag att
vi kompletterar varandra vil; jag som
inte dr inne i den dagliga verksamheten
kan forhélla mig mer objektiv och se pa
skeendena utifrin. Hir kan vi motas
med olika infallsvinklar.

Hur vill ni utveckla Rimaster fér
framtiden?

Tobias: Lingsiktiga relationer och kon-
tinuitet har alltid varit synonymt med
Rimaster. Vir absolut viktigaste uppgift
ir atc fortsitta att bygga Rimaster-
familjen och den samhorighet som vi
inte bara kinner internt utan ocksa med
véra kunder och leverantérer.

Linda: Det ir ju ett stort ansvar — det
ir manga medarbetare och intressenter
som ir beroende av att vi gor ett bra
jobb. Personligen kinner jag mig vildigt
optimistisk infér framtiden efter vir
Master of Simplicity-turné. Jag hade
formdnen att fi vara med pa samtliga
vdra enheter och upplevde att den hir
familjara kinslan, enkelheten, nirheten
och delaktigheten verkligen finns pé
riktigt. Nér négon, oavsett vilken roll
eller relation man har i eller med Rimas-
ter, tvivlar eller undrar éver négot, s ir
min onskan att klimatet alltid ska vara
sd dppet hos oss att fragorna kan lyftas
till dialog for att hitta l6sning. Vi ska
fortsitta s hir, tillsammans, d4 kommer
det att g riktigt bra!

Vad tror ni kommer att krivas?

Tobias: Balans ir ett nyckelord — i en
orolig omvirld dr det dnnu viktigare att
ha balans i produktion och ekonomi. Vi
ska vara ett stabilt foretag med finansiell
lingsiktighet som gor det mojlige att
gasa nir det behdvs och bromsa nir det
behévs. Vi ska vixa i lagom takt.

Linda: Balansen ir en viktig poing och
den kommer vi att efterstriva dven i
styrelsen. At hitta olika kompetenser och
personligheter som kompletterar varan-
dra. Rimaster stir for nirhet, enkelhet
och global nirvaro. Jag skulle ocksé vilja
addera héllbarhet. Hallbarhet och langsik-
tighet gdr hand i hand, och vi pa Rimaster
ska tinka lingre in bara den nirmaste
ménaden eller det kommande aret.

rimaster @



KUNDCASE: HYSTER GROUP

Hyster Yale Group

Rimaster Ningbo
satter nya granser.

Arvet fran Hyster Group gar tillbaka till borjan av 1820-talet. Foretagets forsta
lyftmaskineri tillverkades for de tuffa miljderna inom skogsindustrin i nordvastra
USA. Trogen sitt arv foljier Hyster det banbrytande och framatblickande sparet
och tar sig in pa nya spannande omraden - denna gang tillsammans

med Rimaster Ningbo.

Hyster Yale Group ir ledande inom 2020, forklarar Serena Zhuang som ir
tillverkning och design av gaffeltruckar.  Key Account Manager pd Rimaster:
Uppbackad med starke stdd frin moder-  "Ningbo ligger bara 190 km frin Hyster
bolaget Hyster-Yale Materials Handling ~ Yale Maximal och det tar bara 2,5

Inc., levererar Hyster robusta och timmar med bil, vilket avsevirt underlit-

effektiva gaffeltruckar till en krivande tar kontakten mellan oss”. ingenjérsteamet, Andy Luo och Chenyu

marknad. Trots att augusti 4r den var- Wang frin produktionsprocessgruppen
maste manaden i Kina stoppade och Tony Hu frin kvalitetsavdelningen

Nirhet i geografi och tankesitt inte det Rimaster. General Manager besékte Hyster och togs emot av Hyster

Partnerskapet mellan Hyster Yale Group ~ Young Shen, Serena Zhuang, Simon EMDC Engineering Director Mr. Shi,

och Rimaster Ningbo gir tillbaka till Zhou och Xuchun Mao fran tekniska Procurement Manager Ge, och Ricky

Yang och Cheng Cao frin Hysters
tekniska ingenjérsteam.

Genom introduktionen av EMDC
Engineering Director Mr. Shi och
Procurement Manager Mr. Ge, fick
Rimaster Ningbo veta att Hyster China
holl pa att omvandla ECH-projektet och
RS45-projektet fran Hyster Nederlin-
derna. De fick ocksa vetskap om Hyster
Chinas framtida strategi och mél pa den
asiatiska marknaden. Ricky, engineering
manager, och Cao, engineering supervi-
sor, guidade Rimaster Ningbo-gruppen
och besckte Hysters produktionsanligg-
ning, vilket startade samarbetet mellan

Hyster och Rimaster.

"Support i ritt tid"

I augusti 2020 startade Hyster Chinas
Hyster Yale Group dr ett vixande foretag som fortfarande viixer vildigt snabbt, forklarar stora hamnmaskinprojekt med dverfis-
Hyster EMDC Engineering Director Mr. Shi. Med den stindiga kningen av produktions- .

kapaciteten for Hyster Yale Maximal Plant i Kina och den snabba tillvixten i efterfragan pi rlrt(ge? av A3C0, A921 och F214.
elektriska produkter i samband med den Gkande fordonselektrifieringen kommer Hyster och Rimaster ger snabb offertsupport
Rimaster att arbeta niira varandra for att uppni win-win-samarbete och skapa en bittre framtid. — och kan svara upp pa kundernas krav.

@ rimaster
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Hysters gaffeltruckar har lyftkapacitet fran 900 kg till 50 000 kg, prisbelint design,

e

higkvalitativa komponenter och higteknologiska tillverkningsprocesser for att
tillhandahilla méingsidiga och palitliga losningar till en krivande marknad.

Kontaktdon fran TE ér 6verligsna
andra leverantorer vad giller pris och
leveransvillkor”, siger Zhengquan Hu,
Hysters projektledare.

Cheng Cao, engineering supervisor
med ansvar for projektet Hyster RS45-
A921 har en liknande erfarenhet:

”Nir man arbetar med krivande ma-
terial si har Rimaster sin egen l6sning.
Om man tar Lears 1-till-7 terminal som
exempel, s& var den inte tillginglig pd
grund av att leveranserna upphérde.
Rimasters tekniska avdelning 16ste till
slut problemet med materialbrist genom
att kombinera Lears singelterminal till
1-till-3 och 1-till-7 terminaler, med

svetsning.”

Innovativ problemlésning

Bada parter har arbetat sémlost med
ECH-A3CO0-projektet, frin forfragan
och offert 2020 till prototyp som
fardigstilldes 2021 och slutférandet
av pilotprojektet 2022. De har arbetat

tillsammans for att ta itu med minga
svarigheter och flaskhalsar, och
introducerat ny 3D-utskriftsteknik i
detta projekt. Enligt Serena Zhuang
gick projektet smidigt i det prelimi-
nira skedet: "Men nir vi stdr infér

den slutliga leveransen fick vi veta att
dammskyddsleverantoren inte kunde
leverera. Det handlar om en plastdel,
vilket gor att aterutveckling krévs. Pa
grund av kundens laga arliga volym, den
kostsamma formutvecklingsprocessen pa
lang sike, likasd den stora startmingden
- sd var den hir traditionella metoden
ingenting som skulle fungera f6r Hyster
och Rimaster.

Till slut sa kunde vi genom vért
tekniska team vixla ver till 3D-
utskriftstekniken. Detta utan den héga
kostnaden fér att ta fram en ny form
och med forkortad produktionscykel av
dammskydd gjorde att vi fick mycket

berom fran Hyster.”

KUNDCASE: HYSTER GROUP

"Hyster Yale
Group ar ett
snabbt vaxande
fOretag”

Fordjupat samarbete

Sedan 2020 har Rimaster och Hyster
samarbetat inte bara om stora gaffel-
truckar och hamnmaskiner. Samarbetet
har ocksa involverat elektriska lager- och
lagerfordon for logistikhantering,
Hysters globala nyckelprojekt IRIS-AN
2-2.5T gaffeltruck, Li-ion elektrisk lastbil
MMRT och den inhemska gaffeltrucken
AUNU, etc. Genom samarbetet i
utvecklingen av kablar och kablage av
olika typer s har fértroendet mellan de
tvd parterna fordjupats.

"Rimaster kommer inte att svika sina
kunder i nagot steg. Fran initial teknisk
driftstudie, flexibel offertprocess, sikra
leveranstider och 6verlimning av en
kvalitetsprodukt, till stark eftermark-
nadsgaranti. Det fick Hyster att vilja
Rimaster Ningbo som en strategisk
elleverantor. Vi dr overtygade om att
Rimaster kommer att vara det ritta valet
i vart framtida samarbete”, siger Hyster
EMDC Engineering Director Mr. Shi.

Rimaster Ningbos projektgrupp, med Key Account
Manager Serena Zhuang, ingenjorer Simon
Zhou och Xuchun Mao, produktionsprocess-
experterna Andy Luo och Chenyu Wang, samt

Tony Hu frin kvalitetsavdelningen.
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CASE: FROTEK

Vissa samarbeten

ar sjalvklara!

Genom att introducera en innovativ
|6sning for batterianslutningar, sa
erbjuder FROTEK och Rimaster nu
hogkvalitativa one-shop-stop-ldsningar
till batteritillverkare for gaffeltruck-

och OEM-laddare.

Tysklandsbaserade FROTEK
Kunststoff-technik 4r en av marknadens
ledande leverantérer av batteritillbehor,
kinda for sin stora kompetens inom
omréidet. Féretaget startade 1985 som
ett tillverkningsforetag for plastlésningar
och har sedan dess vuxit till en global
fullskalig forsdljningsorganisation med atta
produktionsanliggningar ver hela virlden.

"Idag har vi 700 anstillda och vi
driver 120 formmaskiner", forklarar
Sascha Brothuhn, vice VD for inkép pé
FROTEK:

"For vara batteritillverkande kunder

ir FROTEK en one-stop-shop som
kan tillhandahilla allt de behéver for

montering av hogpresterande batterier."

Anda finns det inget som inte kan

rimaster

forbittras.

”Det har faktiskt saknats en sak i
vér portfolj eftersom vi inte har kunnat
erbjuda en nyckelfirdig 6sning for
hogstromsanslutningar, och det var da
Rimaster kontaktade oss."

Utvecklat riCon-erbjudande

Sedan lanseringen har Rimasters riCon
dragit till sig stort intresse bland OEM-
tillverkare inom specialfordonssegmen-
tet. riCon ar Rimasters egenutvecklade
och producerade standardbatterianslut-
ning avsedd for stora batterier och stora
maskiner. Den har designats speciellt f6r
att mota materialhanteringsindustrins
behov. Dess 6vergjutna design ar
extremt robust och anpassad for

anvindning inom tung industri.

“Anslutningen uppfyller och foljer
standard fo6r maximal 6verforing for
gaffeltruckar, och ar dirfor perfeke for
riktigt starka batterier. Det fungerar
utan svarighet med batterier avsedda for
elekerifierad utrustning med lyftkapa-
citet upp till nio ton - och mer. Med
riCon kan vi erbjuda en optimerad
standardldsning f6r hogeffektsanslut-
ningar i alla branscher”, siger Rimasters
VD Tomas Stalnert.

riCon méste indd monteras pa
batteriet med en hogkvalitativ
isolerad overgjuten kabel for att undvika
penetrering av syra och oxidation. I
nira samarbete har FROTEK och
Rimaster tagit fram en komplett l6sning



bestiende av riCon och en skriddarsydd
anslutning som erbjuds i ett komplett
kit fér enkel montering.

“Batteribranschen vixer snabbt pa grund
av den pagiende elektrifieringen av fordon
och med FROTEKS kabellis kan vi er-
bjuda nya virden till vira OEM-kunder.
Inledningsvis kommer vi att fokusera pa
véra kunder inom gaffeltruckindustrin,
men lésningen ir applicerbar pé alla
marknader med stora litiumbatterier”,
forklarar Tomas Stalnert.

Elektrifierad framtid

Losningen kommer att marknadsforas
av Rimaster mot OEM-kunder och av
FROTEK mot batteritillverkare. Enligt
Sascha Brothuhn kommer samarbetet

att hjilpa kunderna till en nyckelfirdig

16sning av hog kvalitet frén en enda part:

”For oss dr det ett viktigt tillskott
till var portfélj. Fér marknaden tror
vi att det dr uppskattat ur ett konkur-
rensperspektiv dé det har varit vildigt
fa losningar som denna. Vi har precis
introducerat l6sningen pa den europe-
iska batterimarknaden vid konferensen
i Lyon och den mottogs mycket vil. Jag
vet ocksa att Rimaster redan har fatt
fortroendet frin Toyota.”

For Sascha Brothuhn dr samarbetet
med Rimaster en ‘match made in
battery heaven’ mellan tvé ledande
experter inom sina tekniska omraden,
vilket gor att bdda foretagens kunder
kan expandera in i den elektrifierade

CASE: FROTEK

“Inledningsvis
kommer vi att
fokusera pa vara
kunder inom*
gaffeltruck-
industrin’

framtiden.

"Det faktum att vi bida ir
familjedgda foretag som fokuserar pa
lingsiktiga relationer med kunder och
affdrspartners gor detta till en perfekt
match!"

Sascha Brothuhn
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SOLENERGI

Rimaster Polen investerar
framgangsrikt i solenergi

Redan 2021 beslutade Rimaster Polen att investera i solpaneler, nagot som har visat

Sig vara en lyckad satsning.

"Ursprungligen var det ett hallbarhetsprojekt, som ocksa har visat sig vara en
ekonomiskt hallbar investering’, forklarar lwona Uszakiewicz, VD for Rimaster Polen.

Varfér har ni valt att investera i
solpaneler?

"Det frimsta skilet dr att vi strévar efter
att minska var paverkan pd miljon och
vért koldioxidutslipp. Vir strategi dr
att anvinda fornybara energikillor nir
det dr méjligt. Efter att ha sett manga
framgangsrika initiativ, bade privata
och foretagsinitiativ som resulterat i
energibesparingar beslutade styrelsen
att investera i solcellspaneler till bida
véra fabriker i Polen. Som tur 4r sa har
tvd installationer med en kapacitet pa
nistan 50 kW vardera varit i drift sedan
februari 2021. Vi hittade en l6sning

for installation av ytterligare en tredje
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Hubert Walachowski
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50 kW-installation, som vi installerade
under mars i r. Faktum 4r act dtgérder
vidtogs innan kriget brét ut i Ukraina
och innan den stora energikrisen
drabbade hela Europa.”

Hur mycket energi producerar
anliggningarna?

"De nuvarande tv4 installationerna i
Borne Sulinowo ir tillrickliga for att
ticka cirka 41% av energibehovet pa den
fabriken. I Czaplinek skulle installa-
tionen, pd grund av strémanslutningens
placering och begrinsade effekt, ticka
25% av det arliga behovet. Men de

senaste 12 manaderna har vi en tickning
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pd 41%. Och om vi riknar januari till
september i ar har vi ndtt en tickning pd
52%. Den enkla forklaringen till detta
tror jag dr att 2022 har varit ett soligt ar.”

Planerar ni for ytterligare héllbara
investeringar?

I var plan ingar att i slutindan investera
i miljovinlig virme och virmepumpar.
Det ligger fortfarande i framtiden,

men vi har redan tillimpat det forsta
steget genom att installera luftkondi-
tioneringsapparater med virmepumpar

i Czaplinek, tack vare dem kommer vi
inte att behova anvinda vedgaskaminer

under dvergingsskedet.”

www.rima
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